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Caro collega, 

molti di noi, nel mese di settembre,  sono stati protagonisti, della CONVENTION dei GEOMETRI: 

“Un giorno per Esserci.Al di là delle parole…”.
E’ stato un momento di importante riflessione per capire quali saranno opportunità e prospettive socio-economiche, all’interno di un mondo in continua evoluzione.

C’è l’opportunità di integrarsi a questo gruppo che ha già scelto di partecipare a un importante percorso formativo dal titolo:

PROFESSIONISTA NELLA COMUNICAZIONE

E LEADER SUL TERRITORIO

Studiato specificamente per la figura di geometra, consulente e leader territoriale

Non basta fare un buon progetto ma conta molto saperlo comunicare (dicono che oggi saper comunicare equivale ad esistere).

Un esempio: il Geometra spesso viene a conoscenza dei vissuti privati dei propri clienti e delle motivazioni che lo spingono a cercare, costruire, vendere, comprare casa… Di qui la necessità di una comunicazione attiva ed empatica. Che ha delle regole e non si improvvisa.

Si tratta di quattro incontri: venerdì pomeriggio e sabato mattina. La partenza del percorso è venerdì 21 novembre.

Sarà un vero e proprio laboratorio di formazione pratica, che ci permetterà di riflettere su noi stessi come persone e come professionisti, manager e consulenti  dei nostri clienti. Allargheremo le vedute e le possibilità oltre i problemi del quotidiano.

Siamo convinti che oggi è importante rafforzare la propria identità, valorizzando la nostra categoria e arricchendo le nostre professionalità come singoli Geometri e come Collegio, per proporci come vero e proprio punto di riferimento per le persone, le Istituzioni, il sociale del nostro territorio.

Ecco i temi dei 4 incontri:

1) ESSERE ECCELLENTI COME PERSONE: GLI STRUMENTI

PSICOLOGICI E DI COMUNICAZIONE. ESSERCI CON UN SENSO
-Non sono un’ isola: viviamo in relazione, siamo in movimento

-Analisi transazionale, Linguaggio Non Verbale, Dinamica mentale.

Utilizzo di cinema, televisione e giochi di ruolo con la telecamera

 
2) COMUNICARE PER PRESENTARE E “VENDERE” l’ immagine di

me stesso, della mia azienda, un’ idea, un prodotto, un servizio. 

-Suscitare il cambiamento, addestrarsi sulle fasi della vendita.

-L’organizzazione di vendita. La fidelizzazione di collaboratori e clienti

 
3) ESPRIMERE LA LEADERSHIP in STUDIO, SUL TERRITORIO
PERCHE’ OGGI SI PARLA TANTO DI LEADERSHIP ? Riscoprire

l’energia e le molle interiori, la consapevolezza del  proprio

copione di vita. Riscrivere un progetto di attività/vita. Doti personali e

capacità potenziali. Come costruire una Visione personale e realizzarla
 

4) PARLARE IN PUBBLICO: COME PROMUOVERE, PREPARARE E

CONDURRE UNA RIUNIONE, UNA CONFERENZA
-Gli strumenti personali: voce, tono, volume, pause, portamento, ecc.).

ESERCITAZIONI PRATICHE. COMUNICARE VERSO I MEDIA

Anche il nostro Collegio ha partecipato con grande affiatamento allo stesso percorso, ecco alcune immagini delle esercitazioni che simulavano: una riunione condominiale, le presentazioni di progetti agli amministratori, ecc. di un Comune, una riunione strategica con i collaboratori dello Studio
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Aspettiamo la tua adesione per iniziare un grande percorso insieme !
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